Argentina (peso) o pes O Metales O Granos 


Domingo 25/06/2023 Bs Oré: Onza Troy: Sus/OTF. 1.9199 Ya 357,32 (tonelade)ajul 2023 

Venta Ai PA aíz Sus 246,25 (tonelada) ajul. 2023 

Bs A Plata: Onza Troy: Sus/O.TF. 22/41 femeBte Trigo Sus: 258,50 — (tonelada) ajul.2023 

Compra pS O Hidrocarburos Azúcar; otv/$us 25,32... librajajul 2023 

UFV: 2.44 DL MM Y V SD Unión Europea (euro) o "0318 Barril de petróleo WTI: Sus 69,16 Café... ctv/$us 183,40... (libra) a jul. 2023 

, Fuente: BCB Fuente: www.preciopetroleo,net Fuente: bcr.com.ar/es/mercados/mercado-de-granos - esinvesting.com 
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SANTA CRUZ, BOLIVIA 
DOMINGO 25 DE JUNIO DE 2023 


HASTA MAYO DE LA PRESENTE GESTIÓN 


Santa Cruz concentra 
el39% delos bloqueos pt 
realizados en el país A 


Hay 1,3 millones de familias 
que no tienen casa propia 


Ganaderos, lecheros, exportadores y el transporte de carga internacional 


reflejan un daño económico por los constantes cierres de rutas. El Gobierno En este escenario, el sector inmobillario diver- 
; > , , sifica su oferta con precios que buscan llegar a 
asegura que bloqueo en Desaguadero impactó en exportaciones. PÁGS. 4-5 “todos los bolsillos". PAos.2-3 


RICARDO MONTERO 


4 
MINISTRO DE HIDROCARBUROS Y ENERGÍA 4 


Franklin Molina 
“El litio puede 
duplicar los ingresos 
generados por los 
nidrocarburos' 


La autoridad alertó que el 

tiempo juega en contra y de no 
avanzar, el litio puede quedaren - 
el subsuelo. PÁGS. 6-7 
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SITUACIÓN DELA INVERSIÓN INMOBILIARIA 


El mercado de inmuebles se convierte en una alternativa útil en un contexto de incertidumbre. 


Viviendas en Bolivia por tipo de propiedad 


EN UNIDADES 


2.315.777 
Propia 


600.801 
En préstamo 


595.682 ._ 
En contrato 


125.302 
Otros 


Viviendas en Bolivia por tipo 
de propiedad 
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Riqueza estimada en Bolivia 
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FUENTE: CENTRO BOLIVIANO DE ECONOMÍA (CEBEC) 


Aún hay 1,3 millones de 


familias bolivianas que 
carecen de vivienda propia 


Mercado. El sector inmobiliario amplía su oferta frente a la reducción de ingresos en los 
hogares. Empresas y analistas coinciden en que la inversión en estos bienes es la mejor 
opción para quienes estén preocupados por la actual situación económica del país 


WALTER VÁSQUEZ 


waltervasquez_netOoutlook.com 


La urbanización y el déficit habita- 
cional mantienen la demanda de 
viviendas en las ciudades del eje 
troncal. Ante lo cual las empresas 
inmobiliarias diversificaron su 
oferta para llegar atodoslos bolsi- 
llos. En el país, existen 1,3 millones 
de familias que todavía (con datos 
de 2021) no cuentan con una casa 
propia, según datos del Instituto 
Nacional de Estadísticas (INE). 

Las dificultades comerciales 
que tuvo el sector durante lo más 
duro de la pandemia ya pasaron 
“hace mucho”, remarcó Juan 
Pablo Saavedra, presidente de la 
Cámara Boliviana de Desarrolla- 
dores Inmobiliarios (CBDI). 

“Lo importante es tener en 
cuenta el crecimiento de Santa 
Cruz. Si consideramos la en- 
cuesta de la Gobernación, el área 
metropolitana del departamento 
está creciendo a una velocidad 
muy rápida, ya tiene cerca de 2,8 


millones de habitantes. Para llegar 
aeso, estaríamos creciendo a más 
de 30.000 viviendas por año. Eso 
tenemos que proveerlos desarro- 
lladores inmobiliarios”, evaluó. 

De acuerdo con datos prelimi- 
nares del conteo poblacional del 
Instituto Cruceño de Estadística 
(ICE), el departamento cerró 2022 
con 4 millones de habitantes, un 
16,7% más que lo proyectado por 
el INE para la gestión pasada (3,42 
millones de habitantes). 

El ICE destacó que el crecimien- 
to poblacional por año en Santa 
Cruz es de 4,6% y de 5,52% para su 
área metropolitana, lo que quiere 
decir que más de 100.000 personas 
llegan cada año al área más pobla- 
da del departamento. 

“Ya sea que compren con un 
préstamo de la banca, al conta- 
do o con alguna forma de crédito 
directo del desarrollador, esas 
viviendas tienen que hacerse, 
porque la gente sigue llegando a 
Santa Cruz de la Sierra y siguen 
buscando un lugar para vivir. Lo 


Migración. El área metropolitana crece a un ritmo superior al 5% por año 


INFOGRAFÍA: MARY LUZ SORUCO 


mismo está pasando en las áreas 
metropolitanas de Cochabambay 
La Paz, que continúan creciendo”, 
afirmó el presidente de la CBDI. 

Datos de la Encuesta de Hoga- 
res 2021 del Instituto Nacional de 
Estadística indican que delos 3,63 
millones de viviendas que hay en 
Bolivia el 63,6% son propias, el 
16,5% son prestadas, el 16,3% es- 
tán en contratos (anticrético, al- 
quiler ointercambio por servicios) 
y el 3,4% están otras modalidades. 

“Los datos muestran que la 
demanda de inmuebles en el eje 
troncal va a continuar, pase lo 
que pase. Siuna familia no puede 
comprar accediendo a créditos va 
a alquilar”, apuntó Saavedra. 

De 3,6 millones de hogares que 
había en Bolivia en 2021, más de 
1,3 millones (34,2%) no poseen 
una vivienda propia y 595.682 de 
ellos están en anticrético alquiler 
o intercambio de servicios, “vale 
decir que hay un fuerte déficit ha- 
bitacional que debería cubrirse en 
los siguientes años”, sostuvo Ru- 
bén Aguilar, ejecutivo de Análisis 
Macroeconómico del Centro Bo- 
liviano de Estudios Económicos 
(Cebec), de la Cámara de Indus- 
tria, Comercio, Servicios y Turis- 
mo de Santa Cruz (Cainco). 


Procesos 
Y al déficit cuantitativo se suma 
el déficit cualitativo, es decir, vi- 
viendas hechas con materiales ru- 
dimentarios y carentes de equipa- 
miento, entre otros. Datos a 2017 
de la Comisión Económica para 
América Latina y el Caribe (Cepal) 
indican que el déficit cualitativo 
abarcaba entonces 1,4 millones 
de viviendas (91% del total, por 
encima del 72% latinoamericano). 
“Parte de esa falencia corres- 
ponde a hacinamiento (tres o 
más personas viviendo en una 
habitación), que en Bolivia estaría 
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Hay todavía un 
importante déficit 
habitacional. Hay donde 
invertir yes conveniente 
hacerlo enesta época” 
Rubén Aguilar 


EJECUTIVO DE ANÁLISIS 
MACROECONÓMICO DEL CEBEC 


66 


Los datos muestran 
que la demanda de 
inmuebles en el eje 
troncal vaa continuar, 
pase lo que pase” 

Juan Pablo Saavedra 


PRESIDENTE DE LA CÁMARA BOLIVIANA 
DE DESARROLLADORES INMOBILIARIOS 


entorno al 13% del total”, indica el 
informe de la institución. 

“La oferta que existe en el mer- 
cado da para todas las necesida- 
des. Hay casas y departamentos 
de todo tamaño, precio y ubica- 
ción. Para quien no califica a un 
crédito, hay en Santa Cruz por 
ejemplo lotes en las zonas norte 
y este, con cuotas muy bajas, de 
menos de Bs 300 al mes. Ahíuno 
puede construiruno o dos cuartos, 
los pone en alquiler y con eso ya 
empieza a generar ingresos para 
la familia”, sugirió Saavedra. 

“Muchas personas han tomado 
la determinación de adquirir lo- 
tes en diferentes urbanizaciones, 
compran a precios accesibles, con 
crédito a cinco o diez años y por 
más lejos que sea”. En esos terre- 
nos “construye primero viviendas 
precarias, de madera y calamina 
a medio uso. Luego construyen a 
la medida de sus posibilidades”, 
contó Omar Rivera, presidente de 
la Federación Departamental de 


ENCUESTA DE HOGARES 


INE. Bolivia cuenta a 2021 con 11,9 
millones de habitantes, de los que 
el 70,5% viven el el área urbana. 


Ciudades. Santa Cruz (84%), Beni 
(75,4%) y Cochabamba (70,9%) 
presentan niveles de urbanización 
superiores al promedio nacional. 


Área rural. Potosí es el departa- 
mento con mayor población rural 
(56,6%), seguido de Chuquisaca 
(48,4%) y Pando (39%). 


Conteo oficial. El próximo Censo 
de Población y Vivienda se reali- 
zará el 23 de marzo de 2024. Los 
datos totales se conocerán en 12 
meses, mientras que los temáticos 
se presentarán en 16 meses. 


Necesidad. Datos del Ins 


Juntas Vecinales de Santa Cruz. 

Si bien el déficit habitacional y 
la migración de las áreas rurales a 
las urbanas en el país mantendrá 
la oferta inmobiliaria, la demanda 
se ve debilitada por la reducción 
de los ingresos de las familias. 

Según la Encuesta Continua de 
Empleo del Instituto Nacional de 
Estadística (INE), la población ga- 
na en promedio al menos un 10% 
menos que antes de la pandemia, 
indicó Pablo Mendieta, director 
del Cebec. “En otros países, el in- 
greso ha caído, pero por la infla- 
ción. En nuestro caso, el ingreso 
ha caído por el mercado laboral 
informal”, explicó. 

“A la ciudadanía le cuesta de- 
masiado comprar una vivienda, 
porque no hay reactivación eco- 
nómica y no tiene recursos. La 
gente ha optado por alquilaruna o 
dos piezas muy lejos de la ciudad, 
donde pueden costear ese pago. 
Vive hacinada en una habitación y 
una cocina”, sostiene Rivera. 

“La venta y compra de casas ha 
disminuido bastante. Muy poca 
gente compra, a no ser que llegue 
del exterior y conrecursos”, agregó 

Saavedra piensa diferente. “Hay 
mucha construcción, porque hay 
mucha demanda. Estamos cons- 
truyendo porque los inmuebles 
se siguen vendiendo (...). El mo- 
vimiento” en el mercado inmobi- 
liario “sigue. Si alguna familia re- 
dujo sus ingresos, esa familia igual 
necesita un lugar para vivir y los 
alquileres tienden a subir, yeso lo 
hace más atractivo para losinver- 
sionistas y para quienes quieran 
comprar un inmueble y ponerlo 
en alquiler”, dijo Saavedra. 

“Los alquileres han subido de 
sobremanera”, reconoció Rivera. 

“Ahora, en 2023 no hay una re- 
cuperación (económica) por la 
ausencia de políticas acertadas, 
pero eso no implica que todos 


A 


El crédito inmobiliario vuelve 
alos niveles prepandémicos 


El año pasado, el crédito inmobilia- 
rio otorgado en el sistema financie- 
ro alcanzó los $us 3.000 millones, 
un valor cercano a los alcanzados 
en las gestiones 2018 y 2019. 

Así lo informó Rubén Aguilar, eje- 
cutivo de Análisis Macroeconómico 
del Centro Boliviano de Estudios 
Económicos (Cebec), de la Cámara 
de Industria, Comercio, Servicios y 
Turismo de Santa Cruz (Cainco). 

“Una parte de esto va al sector 
de la construcción, cuando hablas 
de empresas, pero otra parte va a 
la vivienda y a la vivienda de interés 
social. En 2021, el monto se mantie- 
ne cerca de $us 1.000 millones, pe- 
ro en 2022 repuntó, principalmente 
por Santa Cruz”, destacó. 

Aguilar mencionó que, pese a la 
falta de políticas de reactivación 
en 2021 y 2022, Santa Cruz ha sido 
el departamento que más ha resis- 


tido al embate de la pandemia, por 


tituto Cruceño de Estadística indican que al área metropolitana cruceña llegan cada añ 


su perfil económico privado. 


Esta región "dio ese enorme 
impulso para retomar la actividad 
global y si bien” el negocio inmobi- 
liario “no ha vuelto a niveles previos 
ala pandemia, la construcción 
privada es la que apuntala toda la 
construcción a nivel global”, dijo. 

Otro pilar de la construcción 
nacional, detalló, es la inversión 


pública, ya sea, en carreteras, 


hospitales y puentes que son adju- 
cidadas en especial a empresas pri- 
vada. “Se mostró un ligero repunte 
estacional en la última parte del 
año pasado, pero lastimosamente 
desde 2021 la inversión pública es 
super baja”, sostuvo el experto. 

En 2022, el Gobierno presupues- 
tó una inversión pública de Sus 
5.015 millones, de los que se ejecu- 


taron solo el 47,6%. 


Santa Cruz. Vista dela capital, que se extiende en todas 


direcciones 


o aproximadamente 100.000 personas 


FOTOS: PRYCONSA / RICARDO MONTERO / GAMSCS 
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están en grandes problemas. El 
margen de ahorro ha bajado y los 
hogares tienen menos ingresos 
disponibles, pero de una u otra 
forma hay holguras como para 
poder asegurarse y cubrir el défi- 
cit habitacional”, indicó Aguilar. 

Y esta opción es másimportante 
en estos momentos, en los que hay 
percepciones diferentes sobre la 
economía boliviana. 

La tenencia dela vivienda gene- 
ra plusvalía por encima dela infla- 
ción yes un medio eficaz para cui- 
dar los ahorros durante periodos 
de crisis, destacó Aguilar. “Hay 
una brecha todavía importante 
en déficit habitacional en Bolivia 
respecto a la región. Hay donde 
invertir y es conveniente hacerlo 
en esta coyuntura”, recomendó. 

Un informe a 2022 de la consul- 
tora Credit Suisse Group AGindi- 
ca que la riqueza no financiera de 
Bolivia, de la cual la inmobiliaria 
es la mayor parte, es el 74% de la 
riqueza neta del país. 

“La vivienda es el principal ac- 
tivo de las familias bolivianas. Lo 
vemos en la riqueza”, dijo Aguilar. 

“Lo que se está viendo es un 
efecto de consolidación de la ur- 
banización del país y eso no va a 
parar, mientras eso continúe va- 
mos a tener demanda de inmue- 
bles y esa es una oportunidad de 
inversión para aquellos que ten- 
gan sus ahorros guardados o que 
quieran empezar a ahorrar para 
generar este futuro seguro para 
su familia”, dijo Saavedra. 

La migración a las ciudades no 
solo ocurre en Bolivia, si no que 
forma parte de una tendencia glo- 
bal. Informes del Banco Mundial 
y de Naciones Unidas indican que 
la cantidad de personas que viven 
en las ciudades del mundo pasará 
de 56% en 2022 a 80% en 2050. En 
Bolivia, ese porcentaje pasará de 
70,5% en 2021 a un 90% en 2030. 
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Perjuicio. Ganaderos y lecheros reflejan un deterioro económico 
importante cuando se activan eventuales corte de vías. Gobierno 
asegura que bloqueo en Desaguadero impactó en exportaciones 


A mayo de 2023, el 
9% de bloqueos 
enel país fueron 


en Santa Cruz 


FERNANDO ROJAS MORENO 


fernandorojaseldeber(dgmail.com 


Santa Cruz, el departamento que 
produce el 75% de los alimentos 
que se consumen en el país, es 
epicentro del 39% de los 86 blo- 
queos de carreteras en los cinco 
primeros meses de este año. La 
condición adversa de la medida 
radical desgasta la economía del 
aparato productivo, el transporte 
pesado y el sector exportador. 
Según datos recopilados por la 
Fundación UNIR Bolivia, de 86 
bloqueos viales registrados a es- 
cala nacional, Santa Cruz fue el 
punto central de 34, es decir, del 
39% del total registrado hasta ma- 
yo de la presente gestión. 
Huascar Pacheco, especialis- 
ta en análisis de conflictos de la 
Fundación Unir Bolivia, infiere 
que la obstrucción de carreteras 
durante el desarrollo de conflictos 
-protesta y presión social- puede 
provocar impactos negativos en 
varios aspectos. Así, en el ámbito 
económico, citó quelas carreteras 
sonimportantes vías de transporte 
para el comercio de bienes y servi- 
cios y que cuando se bloquean, se 
interrumpe el flujo de productos, 
lo que afecta la economía local y 
nacional. “Las empresas pueden 
enfrentar dificultades para distri- 
buirsus productos, los agricultores 
pueden perder la oportunidad de 
vender sus cosechas y los consu- 
midores pueden sufrir escasez de 
productos básicos”, puntualizó. 
Además, afirmó que los blo- 
queos de carreteras pueden tener 
un impacto negativo en la ima- 
gen internacional del país, ya que 
se percibe como un indicador de 
inestabilidad y conflictividad so- 
cial. Esto puede afectar -dijo- las 
relaciones comerciales, turísticas 
y diplomáticas con otros países. 
Desde la Cámara de Expor- 
tadores, Logística y Promoción 
(Cadex), dieron cuenta que los 
bloqueos de caminos han afecta- 
do alas exportaciones, implicando 


sobrecostos logísticos para las em- 
presas que no han podido cumplir 
con sus programaciones logísticas. 

Observaron que los bloqueos 
no solo se han dado dentro de Bo- 
livia, sino que también en países de 
tránsito, como es el caso de Perú, 
dondese dio un bloqueo masivo de 
carreteras de más de dos meses. En 
función al lugar donde se realizan, 
Cadex estima un sobrecosto de $us 
150 por día, por cada camión que 
seencuentra parado enlas carrete- 
ras. “Dependiendo dela duración y 
la ubicación del punto de bloqueo, 
la incidencia es diferente, dado 
que puede ir desde sobrecostos a 
multas a las empresas por incum- 
plimiento de plazos”, indicaron 
desde la organización. 

Portodo ello ylaimportancia de 
las exportacionesno tradicionales, 
que han superado a las exporta- 
ciones de hidrocarburos, la Cadex 
considera imperativo facilitar las 
exportaciones a través de mecanis- 
mos que hagan fluidos los pasos de 


CIFRAS DEL TEMA 


Sus 33 


millones estimó el Gobierno 
que Santa Cruz pierde por paro, 
bloqueo o un día no trabajado 


296 


mil bolivianos, pierde el sector 
lechero por día de cierre 
de vía entre Montero y Yapacaní 


348 


millones de bolivianos, es lo 
que empresarios de la Llajta 
perdieron por bloqueo de vías 


frontera, trámites de exportación 
ágiles yenlo posible digitalizados, 
y prevenir los conflictos que pro- 
ducen bloqueos, para generar, a 
través de las exportaciones, mayor 
desarrollo para el país. 

En Cochabamba, según el pre- 
sidente de la Federación de Enti- 
dades Empresariales Privadas de 
Cochabamba (FEPC), Luis Laredo, 
la pérdida económicatotal por blo- 
queo alcanza alrededor de Bs 348 
millones entre los departamentos 
de Cochabamba (Bs 118.030) y 
Santa Cruz (Bs 229.065). Trans- 
porte y almacenaje, agropecuario, 
industria manufacturera, turismo 
y restauración, comercio interpro- 
vincial, minería (incluye concen- 
trados, metálicos y no metálicos) 
y otros asoman entre los sectores 
económicos afectados. 

Hizo notar que 150.000 produc- 
tores del sector primario de Cocha- 
bamba (avicultores, ganaderosle- 
cheros y porcicultores) resultaron 
perjudicados, dado que un 72% de 
los insumos para la alimentación 
animal provienen de Santa Cruz. 

Marcelo Cruz, secretario ejecuti- 
vo dela Asociación del Transporte 
Pesado Internacional Santa Cruz 
(Asociatrin), indicó que el sector 
también sufre los efectos en cade- 
na de los bloqueos de carreteras. 
Dejó entrever que elimpedimento 
de rotación normal de camiones, 
las multas que pagan porretraso de 
entrega de carga de exportación en 
los puertos, la inseguridad vial y la 
caída del precio del flete desgastó 
y tiene “asfixiada' la economía de 
los operadores del sector. 


Libertad de tránsito y efectos 
Desde el Gobierno, el viceministro 
de Comercio Exterior e Integra- 
ción, Benjamín Blanco, afirmó que 
cualquier actividad que impida el 
libre tránsito, en este caso de mer- 
cancías bolivianas alos mercados 
externos, ocasiona cuantiosas pér- 
didas para la economía nacional. 
Porejemplo, citó que, porla ruta 


Efecto. Operadores del sector 
del transporte pesado aseguran 
que los cortes de rutas causan 
importantes perjuicios en el 
ámbito económico 


Cultura del bloqueo es un mal 
que debe erradicarse en el país 


Los bloqueos, tanto de carreteras 
como en las ciudades, a criterio del 
presidente de la Federación de Em- 
presarios Privados de Santa Cruz 
(Fepsc), Oscar Mario Justiniano, pro- 
vocan perjuicios económicos en to- 
dos los ámbitos y sectores, comer- 
ciales, empresariales y productivos. 

“No hago un juicio de valor, si son 
válidos o no los reclamos o conflic- 
tos, pero cuando se interfiere en la 
libre transitabilidad influye directa 
e indirectamente en muchísimos 
sectores y familias que se ven afec- 
tadas por la falta de productos, co- 
mercios, transporte, por mencionar 


Dato. Exportaciones de soya y derivados resultaron afectadas por bloqueos 


algunos”, precisó Justiniano. 

“La cultura de los bloqueos ins- 
taurada en el país, es un mal que se 
debe erradicar. Es justo el derecho 
al reclamo, a la protesta, al pedido 
de mejoras, sin embargo, se debe 
buscar otros mecanismos que no 
atenten contra la economía nacio- 
nal”, puntualizó Justiniano. 

Complementó que el transporte 
internacional incumple compromi- 
sos y los exportadores sufren las 
consecuencias, y “es una cadena 
interminable de afectados; por eso, 
se hacen incalculables las pérdidas 
y los resultados negativos”, anotó. 
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a Desaguadero, cada día de res- 
tricción a la circulación vehicular 
con mercancía boliviana, repre- 
senta en promedio una pérdida de 
$us 4,5 millones, con un equivalen- 
te mensual de aproximadamente 
$us 135 millones. 

Según Blanco, en 2022, Bolivia 
exportó en promedio $us 1.138 mi- 
llones por mes. “Un paro o bloque 
por 30 días (continuos o disconti- 
nuos) representa aproximadamen- 
te una pérdida del 12% del valor 
total exportado mensual”, afirmó, 
al resaltar que la consecuencia in- 
mediata es la reducción de divisas 
traduciéndose en menores ingre- 
sos para los exportadores y para la 
economía nacional. 

A decir de Blanco, los conflictos 
sociales en las carreteras, tanto 
nacionales como internacionales, 
son perjudiciales para las expor- 
taciones e importaciones, más 
aún cuando no se tiene acceso 
directo al mar. Por el lado de las 
exportaciones, anotó que se deja 
de percibir divisas traduciéndose 
en menores ingresos para el sec- 
tor exportador y para la econo- 
mía nacional, y por el lado de las 
importaciones, se restringen las 
importaciones de combustibles, 
suministros industriales y bienes 
de capital, elementosimportantes 
y necesarios para el desarrollo del 
sector exportador y del sector pro- 
ductivo en general. 

El viceministro contextualizó 
que durante el primer trimestre de 
2023, como resultado del cierre de 
la frontera por Desaguadero -por 


conflictos políticos en Perú, las 
exportaciones bolivianas por esta 
vía de salida alcanzaron un valor 
de $us 54 millones, con una reduc- 
ción de $us 284 millones respecto 
asimilar periodo de 2022, cuando 
reportaron un valor de $us 338 mi- 
llones. En términos de volumen, 
las exportaciones bolivianas por 
dicha vía de salida alcanzaron a 
64.992 toneladas con una reduc- 
ción de 401.884 toneladas respecto 
asimilar periodo de 2022, cuando 
alcanzaron a 466.876 toneladas. 
Sin embargo, aseguró que la 
apertura gradual de la frontera por 
Desaguadero permitió mejorar el 
desempeño de las exportaciones 


Provisión. Según UNIR Bolivia, el 
bloqueo de carreteras puede dificul- 
tarel acceso a servicios esenciales 
(alimentos, medicinas y combusti- 
ble). Las comunidades pueden expe- 
rimentar escasez y dificultades para 
satisfacer sus necesidades básicas. 


Riesgo. Sibien los bloqueos de vías 
pueden ser una forma de expresión 
y protesta social legítima, es funda- 
mental encontrar mecanismos de 
diálogo y negociación para minimi- 
zar el impacto negativo en la socie- 
dad y la economía nacional. 
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bolivianas en abril de 2023, regis- 
trando un valor de $us 988 millo- 
nes y un superávit comercial de 
$us 71 millones (luego de ocho 
meses consecutivos de déficit 
comercial). Respecto a la salida 
por Desaguadero, las exporta- 
ciones bolivianas alcanzaron 
un valor $us 92 millones con un 
incremento de $us 55 millones 
respecto a marzo de 2023 cuan- 
do alcanzaron a $us 37 millones, 
“mostrando la importancia de la 
libertad de tránsito paralas expor- 
taciones bolivianas, más aún por 
las condiciones de enclaustra- 
miento marítimo en las que nos 
encontramos”, subrayó. 


Secuelas en lo productivo 

En el ámbito productivo, el presi- 
dente de la Cámara Agropecua- 
ria del Oriente (CAO), José Luis 
Farah, dijo que el desarrollo de la 
actividad agropecuaria ha evolu- 
cionado, haciéndose cada vez más 
continuo, por tanto, cualquier in- 
terrupción dela transitabilidad sea 
en una sola ruta y por un día, tiene 
efectos negativos en algunas cade- 
nas productivas del sector. 

Deduce que la conflictividad 
provoca incertidumbre para las 
inversiones y posterga el desarro- 
llo, por tanto, del sector o grupo 
social de donde venganlos conflic- 
tos, igual alteran la actividad eco- 
nómica de forma significativa con 
resultados negativos inmediatos y 
también a mediano y largo plazo. 

“Para evitar la conflictividad y 
que sus efectos pasen factura con 
menoresingresos y desempleo ala 
población, es imprescindible que 
los distintos niveles de Gobierno 
resuelvan los problemas delos sec- 
tores y segmentos de la población 
en base a diálogo y concertación, 
para evitar que se llegue a inte- 
rrumpir las cadenas productivas 
y la actividad económica en gene- 
ral”, puntualizó Farah. 

Desdela Federación de Ganade- 
ros de Santa Cruz (Fegasacruz,), el 
presidente Adrián Castedo, afirmó 
quelos bloqueos y protestas socia- 
les en las carreteras perjudican el 
movimiento de animales dentro de 
Santa Cruza distintos lugares, tales 
como: ferias, remates y mataderos. 
Estima que en un año se movilizan 
1,9 millones de cabezas, cifra que, 
dividida en los días del año, queda 
en 5.426 cabezas por día en todo el 
departamento. 

Sin precisar cifras, Castedo esti- 
mó quelas pérdidas de un bloqueo 
queimpida el acceso total' ala ciu- 
dad de Santa Cruz, representa $us 
1,6 millones por día, sin contar la 
no comercialización, paraliza- 
ción del servicio de camiones de 
transporte de ganado, limitación 
a asistir a la unidad productiva y 
pérdidas por no poder exportar. 
“La cifra es relativa a la cantidad 
de bloqueos y a la subregión del 
conflicto”, anotó. 

En tanto que desdela Federación 
Departamental de Productores 
de Leche (Fedeple), el presidente 
Eduardo Cirbián, afirmó que las 
presiones sociales con bloqueo de 
carreteras han debilitado la econo- 
mía productiva de los más de 700 
productores -el 70% pequeños- afi- 
liados al sector. 

El dirigente detalló que no se 
cuenta con un registro detallado 
de pérdidas, pero, por ejemplo, 
insinuó que cuando se activa un 
bloqueo en el puente de la Amis- 
tad, entre Montero y Portachue- 
lo, además de impedir el paso de 
80.000 litros de leche alos acopios 
de las industrias, implica una pér- 
dida económica, en promedio, de 
Bs 256.000 por día. 

“Además del daño económico se 
pone en riesgo los empleos forma- 
les que genera el sector y se relega 
inversiones”, dijo Cirbián. 
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Proyecto. El ministro de Energía e Hidrocarburos, Franklin Molina, sostuvo que el tiempo juega en contra por lo 
que deben acelerar los plazos. La autoridad aclaró que lo que hay con CBC es un convenio y no un contrato 
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Franklin Molina, ministro de 
Hidrocarburos y Energía, visitó 
la redacción multimedia de EL 
DEBER. Tomó un buen tiempo 
para explicarlos planes quetiene 
el Gobierno nacional para explo- 
tarellitio boliviano. Usted podrá 
acceder ala entrevista ennuestra 
multiplataforma. 


— ¿Ellitio salvará a Bolivia? 
Creo que una de las grandes es- 
peranzas que tenemos como país 
eslaindustria del litio. En el plan de 
Gobierno planteamos como estra- 
tegialograr que Bolivia puedallegar 
a producir alrededor de las 45.000 
toneladas de carbonato delitio por 
año en los salares de Uyuni, Coipa- 
say Pastos Grandes. Bajo esa lógica, 
el año 2021 se emprendió un im- 
portante desafío, no solo para nues- 
tra empresa Yacimiento de Litio 
Boliviano (YLB), sino también en 
el contexto de una nueva tecnología 
en términos de extracción del lito. 
Esta nueva tecnología, conocida 
como extracción directa de litio o 
EDL, significa un salto cualitativo 


importante porque, en primer lu- 
gar, disminuye los tiempos; ya no 
es la tecnología tradicional de las 
famosas piscinas que necesitan dos 
años y medio para la extracción de 
la materia prima, mientras que en 
la EDL es de solo dos horas. 

En términos de tasas de recupe- 
ración, con la tecnología conven- 
cional estamos hablando de un 
30% y en la EDL el trabajo es más 
eficiente ylastasas derecuperación 
del carbonato de litio oscilan entre 
un 80% y un 85%. Otro aspecto para 
destacar es que en la extracción di- 
recta del litio eluso de agua es mu- 
cho menor. Entonces, en tiempo, 
costos y el tema ambiental la EDL 
es más ventajosa respecto a la tec- 
nología de las piscinas. 

Con la implementación de esta 
tecnología, a partir de este conve- 
nio firmado con el consorcio chi- 
no CBC, que está desarrollando la 
etapa de ingeniería de las plantas, 
esperamos que en julio conclu- 
yan. Eso dará paso a la siguiente 
etapa que es la construcción de 
dos plantas con una capacidad de 
producción de 25.000 toneladas 
de carbonato de litio, cada una de 
ellas. Vamos a superar la meta que 


nos habíamos trazado al principio 
del gobierno. 

Además, vamos air trabajando 
en otros proyectos adicionales 
con otras empresas, para tratar de 
aprovechar esta ventana de tiempo 
quetieneel litio. Como país es muy 
importante poder aprovechar este 
tiempo y evitar que nos juegue una 
mala pasada y nos podemos que- 
dar con el litio bajo el subsuelo. 
—— ¿Cuánto será elingreso eco- 
nómico para el país? 

En términos de producción es- 
tamos hablando de unos $us 1.500 
millones parafinales de 2024. Con- 
sidero que es un ingreso sustancial. 
Esos proyectos, que sin duda pue- 
den hoy por hoy generar en térmi- 
nos deinversión $us 1.400 millones, 
solamente con estas dos plantas. Se 
debeprecisar que estamos desarro- 
llando tecnología propia, si bien la 
EDL en términos de patentes son 
tecnologías que se desarrollan 
fuera del país, YLB tiene la misión 
desarrollar tecnología propia. 

Por eso YPLB tiene en Potosí un 
centro de investigación de mate- 
riales catódicos para la investiga- 
ción de nuevas tecnologías. Esto 
ha permitido desarrollar baterías 
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El litio es un desafío 
para el país. La 

EDL mejora la 
productividad y 
requiere una menor 
cantidad de agua” 
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Las plantas están 
previstas para julio. 
Hay otros proyectos 
adicionales. Es tiempo 
de aprovechar el 
momento del litio” 
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Es una política de 
Estado, más allá del 
tinte político, más 
allá delas ideologías. 
Tenemos socios serios 
para el proyecto” 


el litio bajo el 
subsuelo” 


cilíndricas que son las que utilizan 
los vehículos de la empresa Quan- 
tum (fábrica de autos eléctricos). 
— ¿Acuánto asciende la inver- 
sión inicial del consorcio CBC? 

Son alrededor de $us 1.400 mi- 
llones los previstos, que se apoyan 
enlos estudios de la ingeniería que 
ya tienen un 85% de avance, lo que 
nos permite determinar números 
más precisos sobre la inversión 
prevista para 2023 y también para 
el próximo año. 

—— ¿Escierto que estainversión 
se puede incrementar alos $us 
9.000 millones? 

Dependiendo dela cantidad o el 
volumen de producción. Si logra- 
mos incrementar a 200.000 tone- 
ladas de carbonato de litio y luego 
a 400.000 es probable que en 2028 
tengamos una inversión cercana a 
los $us 9.000 millones. 

— Con este dinero, ¿a qué etapa 
de producción se podría llegar? 

Estamos hablando dela produc- 
ción de carbonato delitio en grado 
baterías. Dentro de la industria de 
litio hay dos calidades. Una es el 
grado técnico y la otra es el grado 
batería. Lógicamente esta última 
requiere una refinación adicional 
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para esa calidad. El proceso que 
estamos analizando es una etapa 
anterior y nos permite la fabrica- 
ción de cátodos, que requiere de 
otros materiales críticos que, si 
bien se tiene en el país, selos debe 
desarrollar. 

— Lalegislación boliviana in- 
dica que el 100% de la explota- 
ción delos recursos naturales es 
de su propiedad. ¿Qué estrate- 
gia van a usa para cumplir con 
la norma y a su vez convencera 
los chinos que amplíen sus in- 
versiones? 

Para cumplir con la norma, el 
Estado boliviano tiene por man- 
dato constitucional y por Ley 928 
de YLB, desarrollar y tener una 
presencia del 100% en el proceso 
de producción de la química bá- 
sica. Por lo tanto, en este modelo 
que hemos estructurado para este 
proceso de convocatoria se hizo sa- 
beralas empresas interesadas que 
YLB tienen que ser propietaria del 
100%. Así, ninguna empresa puede 
anotar como anteriormente se ha- 
cía, en el caso del petróleo, reservas 
en el subsuelo como parte de una 
valorización. YLB va a estar a car- 
go de la operación de la planta. Si 
bien vamos a tener un contrato de 
operación, mantenimiento y tam- 
bién de conducción por parte de 
este consorcio (CBC), YLB tiene el 
control total de esa cadena y tam- 
bién durante la comercialización. 
—— ¿Entonces que ganan los 
chinos? 

La tecnología tiene un costo. 
Usted invierte, desarrolla algo y 
eso lógicamente estáincorporado 
alo que se conoce como el Capex. 
Es decir, lainversión que serealiza 
en equipamiento con el fin de que 
la empresa crezca, eso tienen una 
tasa de rendimiento esperada por 
losinversionistas, eso sin dudas se 
vaareconocer. 

Por otra parte, en eltema de ope- 
ración y mantenimiento también 
sevanareconocertodoslos costos 
asociados a este punto. Un segun- 
do elemento quese debetomaren 
cuenta es que el litio, al serun ma- 
terial estratégico conuna demanda 
creciente, ya que su demandavaa 
crecer entre un 300% y 400% en los 
próximos años, se estima un pre- 
cio del carbonato de litio de unos 
$us 40.000 la tonelada. Este es otro 
aspecto porlo quelasempresases- 
tán dispuestas a invertirya que en 
nuestro caso por las reservas que 
tenemos el suministro está garan- 
tizado. 

— ¿El sistema de las piscinas 
está descartado? ¿En qué que- 
dará la inversión, de unos $us 
800 millones, realizada durante 
la gestión de Evo Morales? 

Son poco más de $us 800 millo- 
nesinvertidos entodo el complejo. 
Nonos olvidemos queno solo son 
las piscinas, puestodoslos proyec- 
tos asociados dependen de esta 
tecnología y están adecuados a esta 
situación. No se descarta, porque 
en el caso de Chile, sigue bajo esa 
tecnología, así como también Ar- 
gentina. Nosotros vamos a optimi- 
zarlostiempos de producción enla 


a 


Negocio. Las reservas de litio del país son las más grandes del mundo. Lograr su industrialización es el desafío 


planta de producción de carbonato 
de litio que ya estará lista a finales 
julio. Vamos aincorporartecnolo- 
gía para elevar el rendimiento de 
la materia prima que se requiera. 
Bajo las actuales condiciones em- 
pezará a producir entre un 20% y 
30%. Nosotros queremos que esa 
producción se pueda elevar a un 
85% y 90%, para ello debemos uti- 
lizar la tecnología de la extracción 
directa. Si no hacemos estas ac- 
ciones vamos a tener que esperar 
mucho tiempo. 

No es que la tecnología (de las 
piscinas) sea obsoleta, que es 
una tecnología que existe, pero si 
comparamos piscinas versus ex- 
tracción directa, lógicamente la 
segunda representa más oportu- 
nidades y en términos de costos es 
mucho más ventajosa. 

— ¿Latecnología de extracción 
directa de litio esreal o esta con- 
finada en un laboratorio? ¿Qué 
países la usan? 

Se ha tratado de especular con la 
tecnología EDL, al indicar que no 
va a funcionar. Lo que hicimos en 
2020 fueidentificar dondeseusaba 
esta tecnología. Hoy en China tie- 
nen este tipo de tecnología, aligual 
que Argentina. Chile, de hecho, su 
presidente (Gabriel) Boric hace 
uno días firmaba un acuerdo con 
una empresa francesa justamente 
paralaincorporación dela extrac- 
ción directa de litio. Una empresa 
tan seria como el consorcio CBCy 
puntualmente la empresa CATL, 
difícilmente va a querer arriesgar 
miles de millones de dólares en 
una tecnología que no funciona. 
Eso dice mucho y creo que habla 
de la seriedad de este proyecto. 
— Se viene el año 2025 y nada 
garantiza que el MAS siga en el 
poder. ¿Este proyecto deindus- 
trialización va a continuar? 

Es una política de Estado la in- 
dustrialización del litio. La meta 
quenoshatrazado el presidente se 
debe cumplir en el menor tiempo 
posible. Tenerlasinversiones com- 
prometidas con la posibilidad de 
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Autoridad. Molina fue el primer ministro en visitar el set del EL DEBER 


incrementarlas a $us 9.000 millo- 
nes es algo estratégico para el país, 
más allá del tinte político, más allá 
de la visión ideológica. 
—— Ellitio no es un mineral, 
tampoco un hidrocarburo, ¿por 
qué YPEB tiene una presencia 
más fuerte que YLB? 
Yacimientos tiene una presencia 
por quela industria no se construye 
en un par de años. Si bien uno ve 
2008 como elinicio de un proyecto 
importante, no nos olvidemos de 
la historia de YPFB que desde los 
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El litio no solo puede 
duplicar losingresos 
conseguidos porlos 
hidrocarburos. Puede 
ofrecer más recursos 


años 30 está presente como una 
empresa pública. Enel caso de YLB, 
es una empresa nueva, joven que 
requiere un alto grado tecnológico. 
Esimportante mencionar quetoda 
la capacidad y la industria energé- 
tica del países una buena platafor- 
ma para justamente fortalecer esta 
nueva empresa. YLB al igual que 
YPFB tiene el control detodala ca- 
dena de los recursos evaporíticos. 
—— Algunos legisladores obser- 
van el contrato con CBC ylo de- 
finen como ilegal por no estar 
aprobado por la Asamblea Le- 
gislativa 

Aclaramos cómo se hizo ya ante- 
riormente en varios escenarios, que 
con la empresa CBC se firmó un 
convenio, no es un contrato, por lo 
tantotodaslas aseveraciones quese 
puedan verter respecto a este hecho 
carecen de certeza porque el origen 
de sus comentarios están basados 


en información equivocada. 

—— ¿Qué condiciones se puso al 
consorcio CBC para que partici- 
pe del proyecto? 

Control soberano sobre toda la 
cadena de producción. Luego, una 
vez que las plantas estén operando 
y se haga la respetiva recuperación 
del capital, también estará en ma- 
nos de YLB. El tercer punto que es- 
tá referido a la comercialización, 
también queda en manos de YLB. 
Acánosevaatenerun precio privi- 
legiado por el cual una empresa se 
puedallevar el producto aun costo 
más bajo. El precio que va a regir 
será el del mercado, pues la lógica 
del contrato tiene que ser de que el 
Estado tengala mayorrentabilidad 
en cuanto a la comercialización. 
—— ¿Por qué se firmó un 
preacuerdo con carácter de ex- 
clusividad con CBC? 

No hay tal exclusividad porque 
se van a firmar otros contratos. La 
firma con CBC se la hizo porque 
esta empresa aceptó las condicio- 
nes que le propusimos como país. 
Enla elección no solo importaba la 
tecnología, sino el tipo de empresa, 
lasinversiones comprometidas, los 
costos para la obtención del carbo- 
nato de litio, la tasa de recupera- 
ción. Esta empresa logró los pun- 
tajes más altos en estosindicadores 
y lógicamente fue la primera con la 
que se firmó. 

— ¿Es cierto que se busca ce- 
rrar la planta de cloruro de pota- 
sio, para usar el agua y el gas en 
las plantas de carbonato de li- 
tio? 

De ninguna manera. Durante 
este año y dentro del presupuesto 
de YLB se tienen dos componentes 
importantes para elevar el factor de 
la planta de cloruro de potasio que 
tiene una capacidad de producción 
de 350.000 toneladas. Se invirtió 
para reparar las piscinas y se cons- 
truyó las líneas para subir el nivel 
de producción. Queremos que esa 
planta opere a capacidad plena, pa- 
ra ello en lo que va de esta gestión 
ya se destinaron Bs 650 millones. 
— ¿El litio reemplazará alos hi- 
drocarburos? 

En términos energéticos son 
dos cosas distintas. Los hidrocar- 
buros son importantes. En el caso 
de la industria del litio es una in- 
dustria vinculada con la energía, 
es importante y estratégica para 
el país. Vuelvo a reiterar que las 
inversiones comprometidas son 
unos $us 1.400 millones. Si suma- 
mos la globalidad y aumentamos 
nuestras metas de producción la 
inversión, en 2028, puede ser de 
unos $us 9.000 millones. Creemos 
que en términos de ingreso para el 
país, el litio no solo puede duplicar 
los ingresos conseguidos por los 
hidrocarburos, sino que también 
tiene la capacidad de generar una 
industria importante para el país, 
ofreciendo 
puestos detra- 
bajo, mayores 
recursos a las 
regiones y el 
desarrollo en 
Potosí y Oruro. 
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El objetivo del desarrollo es que la 
gente viva feliz. Los fines del desa- 
rrollo no son más mercados y me- 
nos Estado o viceversa. Estos son 
los instrumentos, los caminos, los 
medios que se podrían seguirpara 
quelas comunidades vivan mejor. 
Entiempospolarizados y de vulga- 
rización del debate se confunden 
objetivos con medios. Los fines 
del desarrollo son construcciones 
de acción colectiva en base a va- 
lores. Los medios o instrumentos, 
Estado o mercados, son sistemas, 
de incentivos y restricciones, im- 
perfectos. 

Para algunos, el mejor asigna- 
dor delos recursos escasos de una 
economía es el Estado que, plani- 
ficando, regulando y produciendo, 
defiende de mejor manera el inte- 
rés público y ayuda a distribuir la 
riqueza entre la gente. Para otros, el 
mercado, a través del movimiento 
delos precios y del acomodo de la 
oferta y demanda, esel mecanismo 
descentralizado capaz de generar 
fortuna y distribuirla de manera 
eficiente. 

Enrealidad, como toda creación 
humana, ambas formas de asignar 
riqueza son imperfectas, mercado 
y Estado tienen muchas fallas. En 


el primer caso, son muy conocidos 
los problemas que se presentan 
cuando aparecen los monopolios 
que colocan precios abusivos y, de 
esta manera, restan bienestar a la 
gente. Existen ciertas actividades 
queno pasan porel mercado bene- 
ficiando o perjudicando aun terce- 
ro sin que la pérdida/beneficio se 
contabilice; éstas son las famosas 
externalidades negativas (conta- 
minación ambiental) o positivas 
(vacunas). Otra falla conocida del 
mercado son las asimetrías de in- 
formación, cuando el consumidor 
ovendedor tiene una ventaja infor- 
mativa, lo que enceguece al mer- 
cado. Piense en la crisis bancaria. 

Tenemos, así mismo, las fallas 
de coordinación entre privados 
que lleva a desequilibrios entre 
empresas y a otros problemas 
macroeconómicos, como la infla- 
ción orecesión. Para corregirtodos 
estos problemas el Estado puede 
promoverla competencia, regular, 
fiscalizar, supervisar, incentivar e 
incluso intervenir produciendo 
algún bien o servicios. 

Entretanto, en la práctica el Esta- 
do también presenta graves fallas. 
El aparato estatal tiene serios pro- 
blemas para conocer la demanda 
de los ciudadanos, y/o empresas. 
¿Cómo conoce, agrega, prioriza y 
ofrece lo que la población quiere? 
Elecciones, consultas, mecanismo 
de participación, referendosson al- 


gunas de las formas imperfectas de 
recoger demanda societal. En este 
contexto sus decisiones siempre 
serán incompletas e imperfectas. 

También, el Estado puede estar 
capturado por burócratas/políti- 
coso por grupos de interés quesólo 
tendrán el objetivo de capturar las 
rentas que se generan dentro del 
Gobierno. Los males más conoci- 
dos son la corrupción y el preben- 
dalismo. El Estado puede ser muy 
ineficiente porque no puede eva- 
luar costos y beneficios, yse mueve 
por una lógica de manutención y 
acumulación de poder. ¿Cómo 
se corrigen estas fallas? Pues con 
democracia, transparencia, cons- 
trucción de institucionalidad, su- 
pervisión, descentralización de 
las decisiones, sistemas de pesos 
y contrapesos, excelente capital 
humano, carreras administrativas 
y otros mecanismos. Niel mercado 
niel Estado se crean solos, tampo- 
co se autorregulan o estabilizan, 
menos aún se autolegitiman. 

De una manera más concep- 


“El desafío es repensar 
el desarrollo a partir 
de la ética de la 
reciprocidad” 


tual, lo público o privado, para que 
funcionen, dependen de reglas de 
juego formales (legislación) e in- 
formales (usos y costumbres), de 
arreglos institucionales y de la ca- 
lidad del capital humano. Para un 
mejor funcionamiento del merca- 
do serequiere garantizar derechos 
de propiedad públicos, privados, 
colectivos y hacer cumplirlos con- 
tratos; es decir, instituciones crea- 
doras de mercados. También son 
fundamentales las instituciones 
reguladoras de los mercados. 

Con frecuencia los mercados se 
desequilibran, generando pérdi- 
da de empleo e inflación. Cuando 
eso pasa serequieren instituciones 
estabilizadoras de éstos. Piensen, 
por ejemplo, en las políticas fisca- 
les y monetarias. Finalmente, los 
mercados pueden ser eficientes 
pero injustos, para ello requieren 
de instituciones que los legitimen, 
a saber: políticas redistributivas, 
tanto de seguridad como de asis- 
tencia social. 

Pero insisto mercados y Estado 
son instrumentos que además que 
para que funcionen depende deco- 
hesión social, pactos y valores. 

La esencia de la vida social es la 
confianza y la reciprocidad, es el 
pacto en el espacio del microcosmo 
societal (familia, empresa, comu- 
nidad) pero también anivel estatal 
(leyes, Constitución). 

Las razones para justificar cual- 


quier tipo de modelo de desarrollo 
deben estar ancladas en pactos en 
base a valores (justicia, libertad) y 
no al revés, como ocurre en la ac- 
tualidad. Donde los valores están 
instrumentalizados. Los medios 
justifican el fin, razón por la cual 
el tejido básico de la sociedad está 
deteriorado, en algunos casos, y en 
otros, destruido, tanto por elindivi- 
dualismo impuesto por el mercado 
oel colectivismo financiado con fa- 
vores del Estado. 

Enambos casos seharotola ética 
dela confianza, prevalece el egoís- 
mo oel privilegio del grupo sobre el 
todo de la comunidad. Se ha que- 
bradola relación entre ética y pros- 
peridad. Tanto para el capitalismo 
especulativo financiero como para 
el capitalismo estatal de amiguetes 
todo vale para acumular riqueza y 
poder. Entretanto, no puede existir 
desarrollo sostenible sino se repo- 
ne la ética de la reciprocidad y del 
bien común, este es una construc- 
ción colectiva. 

Por eso el desafío es mayúsculo 
cómorepensar el desarrollo a partir 
de la ética de la reciprocidad en la 
familia, la comunidad, la empresa, 
el Estado y el mundo. Por ejemplo, 
el cuidado del medio ambiente o 
el poner al capital humano en el 
centro del desarrollo son tareas de 
acción colectiva basada en valores 
y reglas de juego. Para lograr estos 
objetivos cuánto Estado (reglas de 
juego y acciones) sea necesario 
para crearlas condiciones de opor- 
tunidades entre los ciudadanos a 
través de la educación y cuánto 
mercado sea deseable y posible 
parala generación de innovación y 
riqueza en una sociedad sostenible 
entre iguales. 
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Las empresas conocidas como 
FAANG (Facebook(NASDAQ:ME- 
TA), Amazon (NASDAQ:AMZN), 
Apple (NASDAQ:AAPL), Netflix 
(NASDAQ:NFLX), Google (NAS- 
DAQ:GOOGL)) han sido históri- 
camente líderes en el sector tec- 
nológico. En los últimos años han 
experimentado un crecimiento 
significativo. Su éxito se ha basado 
tradicionalmente enla innovación, 
el desarrollo de productos quesean 
populares y su capacidad para 
adaptarse a las demandas cam- 
biantes del mercado. 

Si bien durante años las tec- 
nológicas han sido empresas 
tremendamente codiciadas por 


la mayoría de los inversores, la 
crisis de suministros, la guerra de 
Ucrania, varias recesiones mun- 
diales y los últimos coletazos de la 
recuperación postCovid ha hecho 
que los valores de las FAANG de- 
pendan de cómo estas empresas 
aborden y superen los desafíos y 
aprovechen las oportunidades en 
el presente y en el futuro. 

¿Qué factores podrían tener un 
impacto en el resurgimiento de las 
FAANG? 

Sin dudas que lainnovación y el 
lanzamiento de nuevos productos 
serán claves. La capacidad de las 
tecnológicas para seguir inno- 
vando y ofrecer productos y ser- 
vicios atractivos podría impulsar 
su resurgimiento. Por ejemplo, el 
lanzamiento exitoso de nuevos 
dispositivos, servicios de transmi- 
sión de contenido, avancesenIA o 


incursiones en nuevos mercados 
podrían generar un renovado in- 
terés en estas empresas. El hecho 
de que estas empresas saquen 
nuevos productos y servicios ha- 
ce que la opinión pública tiene de 
ellas mejore significativamente. 

Otro aspecto fundamental son 
los resultados financieros y que 
estos sean sólidos. El desempeño 
financiero de las empresas es un 
factor clave para el resurgimiento 
de sus valores. Silas FAANG pue- 
den generar ganancias sólidas, 
aumentar los ingresos y demos- 
trar un crecimiento estable, es 
más probable que atraigan a los 
inversores que pueden invertir en 
ETF y experimenten un resurgi- 
miento en sus valores. 

Tener en cuenta las tendencias 
del mercado y las preferencias 
de los consumidores es deter- 


minante para el resurgimiento 
de las FAANG. Si estas empresas 
pueden adaptarse rápidamente 
a los cambios en la demanda y 
satisfacer las necesidades emer- 
gentes de los consumidores, es 
más probable que experimenten 
un resurgimiento. La velocidad de 
adaptación debe ser rápida, en la 
mayoría delos casos supone gran- 
des inversiones de dinero. 

Para su desarrollo y fortaleci- 
miento la regulación y el entorno 
político es importante. Las em- 
presas tecnológicas, incluidas 
las FAANG, pueden contar con 
regulaciones más estrictas y un 
mayor escrutinio por parte de los 
gobiernos y las autoridades re- 
guladoras. Cualquier cambio en 
el entorno regulatorio o político 
puede afectar la confianza de los 
inversores y tener un impacto en 
los valores de estas empresas. 

En 2021, Meta gastó entre seis 
y 6,49 millones de euros en sus 
actividades de lobby en la Unión 
Europea (UE). El gasto en grupos 
de presión de la empresa de redes 
socialesenla UE aumentó deforma 
constante alo largo de los años. Se 


espera que con la próxima Ley de 
Mercados Digitales (DMA) y la Ley 
de Servicios Digitales (DSA) el gas- 
toenlobby de Meta vuelva a crecer. 

El 2023 está trayendo mejores 
cifras de las esperadas y se espe- 
ra que la segunda mitad del año 
sea, incluso mejor. No obstante, 
es complicado saber cuándo los 
valores de las FAANG van a vol- 
ver a estar en cifras pre-pande- 
mia. No obstante, es importante 
estar atentos a todos los factores 
implicados. 

Los inversores deben tener en 
cuenta los riesgos y oportunida- 
des asociados con estas empresas 
al tomar decisiones de inversión 
y considerar la diversificación de 
su cartera para mitigar los ries- 
gos específicos de la industria o 
empresa. Si bien estas empre- 
sas han sido líderes en el sector 
tecnológico en el pasado, no hay 
garantía de que experimenten un 
resurgimiento en el futuro. Como 
siempre, es recomendable reali- 
zar una investigación exhaustiva 
y consultar a profesionales finan- 
cieros antes de tomar decisiones 
de inversión. 


